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Planteamiento del Problema
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Formato de Produccion con
Aplicativo “Scan-It”

Alternativa Seleccionada

Objetivo General

Disenar un formato de produccion acompanado del
aplicativo “Scan It” para centrarse en los factores mas
influyentes en el incumplimiento, que direccione la toma
de informacion para ver el estado de los productos, con el
fin de reducir los tiempos de entrega de las cuchillas.

Objetivos Especificos

Causas Mas Influyentes

Tipo de planeacion, Estado del
producto y etapa del proceso

Mejora de Condiciones del Proceso
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Estandarizacion de la solucion

Instructivo para el personal operativo y para el
lider de produccion del formato de produccion

- Impactos
=
o = esmano j - Ingresos del Cliente 1 T 22 7
O _‘ . 108 M/Aiio Cuchillos Calientes ¢ JEEGEGEGD 27 7
= BN - Seleccionar - - [l
o . Disminucidon ventas por fabricacion $65 M/Afio
Identificar TP °) Evaluar y satisfaccion del cliente
variables y e I viabilidad de L TIR W 76% - WACC I 15%
factores clave Disefiar Formato la solucién . VPN =$108.828.899 Viable
Referencias

[1]1 La EMPRESA, Ventas por cliente Pareto por productos (Formato Excel - Anexo 2)

[2] La EMPRESA, Dias de retraso (Formato Excel - Anexo 4)




